
Объем рынка автомобильных запчастей и послепродажного обслуживания в 
Турции достиг 9 млрд долларов США по итогам 2025 года 

Automechanika Istanbul, отмечающая в этом году свой 25-летний юбилей, 
готовится задать вектор трансформации отрасли и наращиванию экспортного 
потенциала. 

Совокупный объем рынка продукции и услуг в сфере послепродажного 
обслуживания автомобилей в Турции по итогам 2025 года оценивается 
примерно в 9 млрд долларов США. Об этом сообщил Али Озчете, 
председатель Ассоциации производителей и поставщиков продукции и услуг 
для послепродажного рынка автомобилей (OSS). По его словам, после года, 
когда на первый план вышли управление издержками и финансовая 
дисциплина, в 2026 году ожидается постепенное восстановление внутреннего 
спроса и ускорение отраслевой трансформации. 

Али Озчете подчеркнул, что высокий средний возраст автопарка, увеличение 
доли электромобилей и гибридов, а также продолжающаяся цифровизация 
будут и впредь поддерживать рост рынка послепродажного обслуживания. Он 
также отметил, что выставка Automechanika Istanbul, выступающая 
стратегической площадкой для встреч участников отрасли, предоставляет 
турецким компаниям важные возможности для установления новых деловых 
контактов и повышения узнаваемости на мировых рынках. 

Управление издержками, доступ к финансированию и денежный поток стали 
главными темами 2025 года. 

Али Озчете отметил, что 2025 год не был периодом быстрого роста, а стал 
временем, когда на первый план вышли устойчивость и финансовая 
дисциплина. «Повестка 2025 года, которая была для нашей отрасли 
осторожным, но сбалансированным периодом, в основном определялась 
управлением издержками, доступом к финансированию и денежным потоком. 
Несмотря на ограниченное сокращение внутреннего рынка в долларовом 
выражении, компаниям в значительной степени удалось сохранить 
операционные мощности, уровень занятости и экспортные связи. Анализируя 
объем рынка, мы оцениваем, что автомобильный рынок послепродажного 
обслуживания Турции достиг примерно 9 млрд долларов США по состоянию 
на 2025 год. Эта цифра включает запасные части, услуги по техническому 
обслуживанию и ремонту, оборудование, а также новые направления услуг, 
связанные с электромобилями», — заявил он. 

«Постоянная потребность в техническом обслуживании и развитие цифровых 
каналов продаж поддерживают отрасль» 



Господин Озчете также подчеркнул, что высокий средний возраст автопарка, 
непрерывная потребность в техническом обслуживании и развитие цифровых 
каналов продаж продолжают поддерживать отрасль. «По этой причине, хотя в 
2025 году рост оставался сдержанным, наш сектор сохранил структурную 
прочность и потенциал. В то время как в прошлом году более заметными 
были управление издержками и финансовая дисциплина, в 2026 году мы 
ожидаем постепенного восстановления внутреннего спроса и более 
сбалансированного роста. Высокий средний возраст автопарка, 
непрерывность потребностей в техническом обслуживании и ремонте, а также 
увеличение количества электромобилей и гибридов будут продолжать 
поддерживать отрасль. Кроме того, в 2026 году истекает гарантия на 1 232 635 
новых автомобилей, проданных в 2023 году, что увеличит количество 
транспортных средств, выходящих на вторичный рынок. Мы ожидаем, что это 
окажет положительное влияние на отрасль. Мы рассматриваем 2026 год как 
год, когда ускорятся рост и трансформация отрасли. В этом процессе мы 
стремимся не только увеличить оборот, но и расширить долю продуктовых 
групп с высокой добавленной стоимостью, занять более прочные позиции на 
экспортных рынках, улучшить цифровую и логистическую инфраструктуру 
продаж, а также повысить техническую экспертизу, особенно в сфере 
электромобилей», — добавил он. 

Отрасль сосредоточится на трех основных трендах в 2026 году 

Али Озчете подчеркнул, что в 2026 году в секторе рынка послепродажного 
обслуживания ожидается выделение трех основных трендов: «Во-первых, 
высокий средний возраст автопарка будет поддерживать высокий спрос на 
техническое обслуживание и ремонт. Во-вторых, увеличение количества 
электромобилей и гибридов ускорит техническую трансформацию; услуги, 
связанные с аккумуляторами, программным обеспечением и системами 
высокого напряжения, приобретут большую значимость. В-третьих, 
цифровизация станет определяющим фактором. Каналы электронной 
коммерции, управление запасами на основе данных и технологически 
поддерживаемые сервисные решения обеспечат конкурентное преимущество. 
С этой точки зрения, 2026 год станет годом, когда на первый план выйдут рост, 
адаптация к технологиям, эффективность и услуги с добавленной 
стоимостью». 

«Automechanika Istanbul на протяжении 25 лет создает прочную основу для 
развития отрасли» 

Али Озчете подчеркнул особое значение выставки Automechanika Istanbul, 
которая является одной из важнейших глобальных площадок для встреч 
участников рынка послепродажного обслуживания. «За последние 25 лет 



Automechanika Istanbul создала прочную основу для выхода наших 
производителей, дистрибьюторов и компаний, производящих сервисное 
оборудование, на новые рынки, налаживания экспортных связей и повышения 
узнаваемости брендов. Сегодня выставка превратилась в стратегическую 
платформу, демонстрирующую направления трансформации отрасли, 
особенно в области технологий для электромобилей, цифровизации и 
экологичных продуктовых групп. В этот юбилейный год мы ожидаем, что 
выставка увеличит международное участие, расширит количество 
качественных деловых встреч и внесет вклад в укрепление позиций турецких 
компаний в сегментах продукции с высокой добавленной стоимостью на 
глобальном уровне. 25-летие Automechanika Istanbul — это важная веха, 
отражающая уровень, которого достигла наша отрасль, и предмет гордости 
для нашей страны. Являясь одной из крупнейших торговых выставок в мире, 
Automechanika Istanbul вносит неоспоримый вклад в развитие и 
международное признание отрасли в Турции». 

«Компании сосредоточены на развитии новых партнерств и наращивании 
экспортного потенциала» 

Али Озчете также отметил, что они продолжат поддерживать Automechanika 
Istanbul, которая предоставляет компаниям надежную платформу для выхода 
на новые рынки, налаживания экспортных связей и повышения узнаваемости 
брендов: «Выставка способствует проведению высококачественных встреч 
формата B2B благодаря своему международному составу посетителей. 
Особенно для компаний, ориентированных на экспорт, она является 
критически важной площадкой для заключения новых дистрибьюторских 
соглашений и выхода на альтернативные рынки. Среди основных приоритетов 
участников Automechanika Istanbul 2026 — экспорт и освоение новых рынков. 
В дополнение к европейским рынкам компании сосредоточены на 
установлении новых коллабораций в таких регионах, как Ближний Восток, 
Африка и Центральная Азия. На выставке ожидается, что особое внимание 
будет уделено запасным частям и сервисному оборудованию для 
электромобилей и гибридов, решениям с программной поддержкой и 
технологиям технического обслуживания нового поколения. Цифровизация и 
устойчивое развитие также останутся ключевыми элементами, 
повышающими конкурентоспособность отрасли. Управление запасами на 
основе данных, интеграция с платформами электронной коммерции и 
экологически безопасные производственные процессы будут одними из 
главных направлений повышения конкурентоспособности. Таким образом, 
участие в выставке в этом году будет сосредоточено не только на 
демонстрации продукции, но и на развитии новых партнерств, наращивании 



экспортного потенциала и внедрении технологической трансформации на 
местах». 

 


